Vignoble

renconTrRe. L'Oorganisation de marlages,

un métier florissant

Présente au salon du
mariage a Vallet, Pauline
Robuchon est la seule

a exposer en tant que
wedding planner. Lacti-
vité venue des Etats-Unis
ale vent en poupe. 15 %
des mariés font appel
aujourd’hui & un profes-
sionnel de I'organisation
des mariages.

Vignoble nantais/Val-
let. C'est I'une des quarante
exposants qui seront présents ce
week-end au salon du mariage
de Vallet. Son activité en plein
développement reflete bien les
nouvelles tendances du secteur
d’activités. Pour la deuxiéme
année consécutive, Pauline Ro-
buchon présentera son métier
de wedding planner (spécialiste
de I'organisation des mariages)
dans la capitale du muscadet.
L'an dernier, I'ex-coiffeuse, qui
a créé son activité en janvier
2015 aprés une étude de six
mois, avait signé une dizaine
de mariages aprés le salon pro-
fessionnel. « C'est un salon
a taille humaine ol on a le
temps d’échanger avec les
couples qui ont un projet »,
explique celle qui est installée &
Bouzillé, pres d'Ancenis.

La wedding planer qui offi-
cie dans le Vignoble nantais
reconnait que depuis cing a six
ans « l'activité a le vent en
poupe ». « On est encore loin

Présente au salon du mariage a Vallet, Pauline Robuchon a créé
son activité de wedding planner, il y a deux ans. (© Julie Becam)

des Etats-Unis ou 80 % des
mariages sont organisés par
un wedding planner, ajoute-

‘t-elle. Reste qu'en France,

on arrive déja a 15 % des
mariages », explique celle qui
orchestre une dizaine de ma-
riages par an.

Evénement sur mesure
Dans une société ou tout va

vite, I'appel a des professionnels
s'explique par « le manque de
temps » et le besoin de person-
nalisation. « Les mariés veulent
gue la journée soit la plus par-

" faite. Et créer un événement

sur mesure et unique qui leur
ressemble. Pour eux, cela a
un coOté rassurant », explique
Pauline Robuchon. Le service
mise sur la souplesse. Et se fait

au cas par cas. La prestation va
de la recherche d’un lieu, d'un
traiteur a la mise en place d'une
décoration et I'organisation a la
carte de A a Z. ldées, themes,
couleurs..., le spécialiste du ma-
riage fait jouer son réseau et son
carnet d'adresses pour trouver
« ce qui correspond le mieux
aux mariés ». l'autre volet de
I'activité est de savoir « gérer
les imprévus ».

Selon la demande, le service
inclut une présence le jour du
mariage. « Certains mariés
veulent étre tranquilles. Et ne
rien avoir a gérer le jour J »,
poursuit Pauline Robuchon. La
tendance ? C'est 'organisation
d'une cérémonie laique, le cha-
piteau pour enfants avec magi-
cien ou illusionniste, le groupe
de jazz pour le cocktail.

Le prix-de la prestation est for-
faitisé et calculé par rapport au
budget global du mariage-(coat
moyen entre 10 000 et 15 000
euros) et au nombre d'invités.
« Tout est fait sur devis pour
ne pas avoir de surprise »,
précise celle qui a-suivi une for-
mation a la Wedding academy
a Paris en 2014.

m Salon du mariage a Vallet
les samedi 25 et dimanche
26 févrierde 10ha 19 h, a
I’espace culturel du Cham-
pilambart a Vallet Entrée :
3€
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Pour se marier, au Champi, on trouve de tout

Transplanté du Loroux-Bottereau & Vallet pour sa troisiéme édition, le Salon du mariage, proposé
par I'association L-Events, disposait d'un Champilambart plus vaste pour ses exposants.

Aprés la seconde édition du Salon du
mariage en Vignoble nantais, qui avait
vu plus de 800 visiteurs venir au Lo-
roux-Bottereau en 2014, Christophe
Houssais et son équipe de L-Events
avaient décidé de changer de terre
d’accueil pour cette année. C'est au
Champilambart de Vallet gu’ils ont
atterri, « car ’'espace est plus grand
et que la majorité de nos exposants
sont entre Clisson et Vallet », sou-
ligne le commergant lorousain.

Si ce samedi apres-midi a connu
une affluence mesurée, Christophe
Houssais est confiant pour la réus-
site de cette édition. « Plus d’'une
centaine de visiteurs ce samedi
matin, c¢’est de bon augure. On de-
vrait au minimum enregistrer autant
de billets d’entrée qu’au Loroux. La
preuve qu’il y a un potentiel pour
ce type d’événement dans le Vi-
gnoble. »

Au Salon, on y prend
des idées

Quatre mannequins, hommes et
femmes, assuraient les trois défilés
chaque jour du programme. Aux-
quels s’est jointe une invitée surprise,
en la personne de Fanny, Miss ronde
Pays de la Loire. En 2014, le salon
était complété d'un feu d'artifice et
d’'un concert. « Ce ne sera pas le cas,
cette année. Nous avons misé da-
vantage sur la communication pour
bien installer le salon & Vallet... car

-
travaillant dans I'événementiel.

nous espérons bien y revenir. »
Parmi les visiteurs, on trouvait tan-
6t une mere et sa fille, tant6t un jeune
couple, ou tout simplement des pa-
rents venus se renssigner pour le ma-
riage de I'un de leurs enfants. Pour
Bernard et Pascale, « le mariage
de notre fille en mai est déja bien
avancé, mais nous sommes venus
prendre des idées pour la déco. Et
Ion en a profité pour regarder le dé-
filé, ce n’est pas désagréable » Un
peu plus loin, Frangois et Nasly, eux,

Fanny, Miss ronde Pays de la Loire, défile en robe de mariée. Elle a aussi confié sa mise en beauté a Pauline, coiffeuse

ne sont pas des visiteurs comme les
autres. lls sont prestataires dans I'évé-
nementiel a Divatte-sur-Loire. « On
est venu en curieux. Voir si Pon pour-
rait y exposer I'an prochain. Mais
je trouve cela un peu petit et trés
axé sur le mariage, avec une forte
concurrence », souligne Frangois.
Une réflexion gommée par Pauline,
27 ans, qui vient de créer son entre-
prise dans 'événementiel en 2014, &
Bouzillé, dans le Maine-et-Loire. « Je
trouve ce salon trés bien, surtout

i

pour mon entreprise qui propose
tout de A a Z, quel que soit le bud-
get, et pas seulement pour les ma-
riages », dit-elle en coiffant I'un des
mannequins. « Je suis coiffeuse de
métier, alors c’est bien si je peux
combiner mes deux passions. »

Michel FRISSONG.

Ce dimanche, de 10 h a4 19 h, au
Champilambart de Vallet. Entrée : 3 €.



